
  

 

Typ oferty 

(zaznaczyć „X”) 

Praca stała 

Praca 

dodatkowa  

i czasowa 

Praca za 

granicą 
Staże 

Praktyki 

studenckie 
Wolontariat 

x      

Nazwa firmy 
Forum Media Polska 

Informacje  

o firmie 

 

Jesteśmy częścią międzynarodowego holdingu mediowego Forum Media 

Group, który dociera do ponad 20 milionów czytelników w całej Europie. 

Jesteśmy liderem wśród wydawców czasopism branżowych i publikacji 

specjalistycznych oraz organizatorów szkoleń i konferencji dla specjalistów. 

Posiadamy platformę szkoleniową UNIQSKILLS, organizujemy konferencje 

branżowe, webinary i eventy. W naszym portfolio posiadamy takie 

prenumeraty jak Charaktery, Hr Biznes Partner, Pies z Charakterem lub 

Online Marketing 
 

Nazwa stanowiska 
Specjalista ds. sprzedaży 

Miejsce zatrudnienia 
Lublin ul. Jana Sawy 2 

Opis zadań 

Telefoniczna sprzedaż naszych produktów – publikacje, prenumeraty, 

programy i szkolenia 

 Docieranie do klientów z różnych grup zawodowych 

Swój czas poświęcasz tylko na pozyskiwanie zamówień – pracujesz na 

gotowych bazach klientów 

 

Wymagania  

(wykształcenie, 

umiejętności, języki 

obce, itp.) 

Poszukujemy osoby komunikatywnej, znasz odpowiedź na każde pytanie a 

kontakt z ludźmi to podstawa w pracy  

·      Realizowanie planów sprzedażowych to dla ciebie pikuś a premia za 

sprzedaż to najlepszy motywator 

·      Bez problemu radzisz sobie z obsługą komputera; 

·      Do swoich obowiązków zawodowych podchodzisz z zapałem i na 

poważnie; 

·      Jesteś ambitna/y i konkretna/y 

·      Cenisz przyjazną atmosferę w pracy 

 

Warunki 

zatrudnienia 

(wynagrodzenie, 

rodzaj umowy, itp.) 

Stałe wynagrodzenie podstawowe  + prowizja za każdą sprzedaż 

Stałe godziny pracy od poniedziałku do piątku w godzinach 8-16/11-19/12-20  

Szkolenia z naszym Coachem sprzedaży  

Bezpłatny dostęp do naszych produktów  

 

 

 

 
Dokumenty 

aplikacyjne 

(CV, list 

motywacyjny itp.) 

CV 

Należy przesłać na 

adres 

Wiktoria.sikora@forum-media.pl 

Data publikacji 

ogłoszenia 

19.09.2022 


