
 

 

 

 

Nasz klient jest jednym z polskich liderów w produkcji zewnętrznych zadaszeń i osłon 

(pergole, markizy, screenery oraz wiele innych produktów), posiadający jedną z 

najbardziej popularnych i rozpoznawalnych marek w branży. Firma obsługuje klientów 

indywidualnych oraz instytucjonalnych na terenie całej Polski oraz Europy. W związku z 

dynamicznym wzrostem sprzedaży exportowej poszukuje do swojej siedziby w Lublinie 

osoby na stanowisko: 

 

Specjalista ds. Exportu (z językiem angielskim) 

 

Osoba zatrudniona na tym stanowisku będzie odpowiedzialna za budowanie sieci 

dealerskiej na rynkach zagranicznych, a w szczególności za: 

 wyszukiwanie i nawiązywanie relacji z firmami mogącymi zostać dealerami na 

poszczególne kraje, 

 realizacja działań handlowych w oparciu o plany exportowe, 

 pełne wsparcie dealerów w realizacji projektów dla ostatecznych klientów, 

 doradztwo w zakresie doboru najlepszych rozwiązań inwestycyjnych, 

 uczestnictwo w zagranicznych jak i polskich targach branżowych,  

 analizowanie potrzeb i wymagań klienta oraz analizowanie konkurencji w 

poszczególnych krajach,  

 realizację działań marketingowych i lojalnościowych w poszczególnych krajach,  

 prowadzenie spotkań oraz prezentacji handlowych dla klientów, 

 wycena i kosztorysowanie ofert, 

 pilnowanie terminowości realizacji projektów u klienta, 
 tworzenie raportów sprzedażowych i zarządzanie bazą danych klientów, 

Oczekiwania pracodawcy: 

 doświadczenie na podobnym stanowisku w obszarze sprzedaży exportowej (mile 

widziana branża techniczna), 

 bardzo dobra znajomość j. angielskiego, 

 znajomość dodatkowego języka będzie dużym atutem, 

 zainteresowania techniczne oraz elementarna wiedza w zakresie projektów 

inwestycyjno-budowlanych  

 umiejętności planowania oraz analizowania danych sprzedażowych  

 doświadczenie w poszukiwaniu nowych klientów oraz nawiązywaniu długofalowych 

relacji biznesowych 

 samodzielność w działaniu oraz umiejętność realizowania zadań ukierunkowanych 

na wyniki,  
 prawo jazdy kat. B. 

Oferta pracodawcy: 

 praca w firmie o znanych i rozpoznawalnych markach na rynku, 

 szkolenia oraz wdrożenie w stanowisko pracy, 

 możliwości rozwoju w strukturach firmy,  

 stabilne zatrudnienie w oparciu o umowę o pracę, 

 motywacyjne wynagrodzenie oraz dodatkowe benefity związane np. z kartą 
zdrowotną lub dofinansowaniem nauki, 

 Zainteresowane osoby prosimy o przesyłanie CV z dopiskiem „EXPORT" na adres: 

 



praca@bkmc.com.pl 
 

lub kontakt z naszym biurem 
 

BKM Consulting 

ul. Wojciechowska 5A,20-704 Lublin 

tel.: +81 443 50 90, email: biuro@bkmc.com.pl  
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